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[bookmark: _Toc259313400][bookmark: _Toc259381506][bookmark: _Toc348548310]Выполнение контрольной работы имеет целью проверить знания студентов по Организация коммерческой деятельности в инфраструктуре рынка.
Контрольная работа состоит из ответов на два вопроса. Объем работы 15 – 20 печатных страниц. Обязательно наличие списка используемой литературы. Контрольная работа засчитывается только при раскрытии предлагаемых вопросов. Ее выполнение является допуском к экзамену по дисциплине.
Варианты контрольных работ приведены в таблице и выбираются по начальной букве фамилии студента. Номера вопросов соответствуют номеру представленных вопросов.

Таблица 3 – Содержание контрольной работы

	Первая буква фамилии студента
	Номера вопросов
	Первая буква фамилии студента
	Номера вопросов

	А
	1, 21
	Н
	11, 31

	Б
	2, 22
	О
	12, 42

	В
	3, 23
	П
	13, 43

	Г
	4, 24
	Р
	14, 44

	Д
	5, 25
	С
	15, 45

	Е, Ж
	6, 26
	Т
	16, 46

	З, И
	7, 27
	У, Ф, Х
	17, 47

	К
	8, 28
	Ц, Ч
	18, 48

	Л
	9, 29
	Ш, Щ
	19, 49

	М
	10, 30
	Э, Ю, Я
	20, 50



Вопросы для выполнения контрольной работы:
1. Понятие, сущность и содержание коммерческой деятельности.
2. Формы предпринимательства. Виды коммерческой деятельности.
3. Организация коммерческих связей
4. Порядок заключения, изменения и расторжения договоров.
Контроль за выполнением договоров.
5. Ответственность за нарушение договоров.
6. Виды договоров, применяемых в коммерческой деятельности.
7. Коммерческая тайна и ее охрана.
8. Инфраструктура коммерческой деятельности.
9. Методы коммерческой деятельности: организационные, экономические
(материального стимулирования, система скидок и т.п.), инновационные.
10.Биржевая торговля.
11.Ярмарочно – выставочная торговля.
12. Аукционная торговля.
13.Франчайзинг в коммерческой деятельности
14. Лизинг в коммерческой деятельности
15.Факторинг в коммерческой деятельности
16. Особенности деятельности агентов: коммерческих, торговых, по снабжению,
закупкам, коммивояжеров и т.п.
17. Общие принципы и направления государственного регулирования
коммерческой деятельности.
18.Государственное антимонопольное регулирование коммерческой
деятельности.
19.Направления государственной поддержки малого бизнеса.
20.Коммерческий риск и способы его уменьшения.
21.Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности
22.Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров.
23.Особенности договора поставки и его содержание.
24.Коммерческая работа по розничной продаже товаров.
25.Коммерческая информация и ее защита.
26.Анализ форм партнерских связей в коммерции.
27.Организация проведения конкурсов (тендеров) в коммерческой деятельности
28.Коммерческая работа по оптовой продаже товаров.
29.Основные статьи хозяйственных договоров.
30.Организация деятельности торговых домов.
31.Субъекты и объекты коммерческой деятельности.
32.Формы партнерских связей в коммерции.
33.Посредническая коммерческая деятельность.
34.Организация и технология закупок товаров на оптовых рынках.
35.Организация работы коммерческих служб.
36.Арендные операции как форма коммерческой деятельности.!
37.Содержание, виды и исполнение договоров купли-продажи товарно-
материальных ценностей.
38.Риск в торговле товарами, его оценка и распределение между сторонами
коммерческих договоров.
39.Оптовая торговля в системе рынка и развитие ее организационных форм.
40.Роль банков в коммерческой деятельности предприятия.
41.Основные элементы потребительского рынка и механизм их взаимодействия.
42.Рынок услуг.
43.Возможности и перспективы развития малого бизнеса.
44.Методы оптовой продажи товаров и организация оказания услуг оптовыми
предприятиями.
45.Изучение и поиск коммерческих партнеров-поставщиков по закупке товаров.
46.Информационное обеспечение коммерческой деятельности.
47.Возникновение и развитие коммерции.
48.Развитие коммерции в России.
49.Организация и технология закупок товаров на оптовых ярмарках.
50.Контроль и учет поступления товаров от поставщиков.
Вопросы для подготовки к экзамену:
1. Понятие коммерческой деятельности. Необходимые условия для
осуществления коммерческой деятельности. Цели, задачи, принципы
коммерческой деятельности.
2. Объекты и субъекты коммерческой деятельности. Формы
предпринимательства. Виды коммерческой деятельности.
3. Понятие коммерческих связей. Установление коммерческих связей.
Понятие договора. Структура договора.
4. Порядок заключения, изменения и расторжения договоров.
5. Контроль за выполнением договоров.
6. Порядок заключения, изменения и расторжения договоров.
7. Ответственность за нарушение договоров.
8. Виды договоров, применяемых в коммерческой деятельности.
9. Инфраструктура коммерческой деятельности.
10.Биржевая торговля.
11.Ярмарочно – выставочная торговля.
12. Аукционная торговля.
13.Франчайзинг в коммерческой деятельности
14. Лизинг в коммерческой деятельности
15.Факторинг в коммерческой деятельности
16.Выбор поставщика для коммерческого предприятия
17.Особенности деятельности агентов: коммерческих, торговых, по
снабжению, закупкам, коммивояжеров и т.п.
18.Государственное регулирование коммерческой деятельности.
19.Направления государственной поддержки малого бизнеса.
[bookmark: _GoBack]20.Коммерческая работа по оптовым закупкам товаров.
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